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Bruno de PELLEPORT

2 Rue Aumont Thiéville,  75017 PARIS

tél. : 06 84 76 54 63

        e-mail : b.depelleport@free.fr

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

· Consultant – co-gérant 

Teamsearch France  - (1999 à ce jour), missions :
Conseil et maîtrise d’œuvre de projets Internet : 1855.com, JOBLIVE.com, 

Formation utilisateurs : Windows 98, OFFICE 2000, informatique générale (plusieurs PME)

Business Angel, et conseil avec Teamsearch, détection de start-up, étude d’opportunité, étude de marché, levée de fonds

Conseil en architecture Internet.
· Manager commercial  

GDFI – Freelance Technologies - (1999)
(17000prestataires), CA/an :15MF, en moyenne30 prestataires en mission. 

Conseil et maîtrise d’œuvre du site Internet.

· Responsable technique et commercial des missions :

GROUPE TSF – Indépendants.fr - (1998)
déposées par les entreprises, et des indépendants inscrits sur le site Internet. 

900 indépendants, 350  missions actives, 500 entreprises clientes. CA 98 : 6 MF. 

· Directeur de projets missions humanitaires :

 PRONATURA INTERNATIONAL - (1996 – 1998), 
- Manille (Philippines) - 300 enfants de la rue - 80 salariés, budget : 2,7MF :

Conception et mise en place de l’organisation générale, l’informatisation, parrainages, projets, gestion des maisons et du personnel, financements, tableaux de bord, chargé des relations avec la direction d’aide au développement du Quai d’ORSAY.

- Au Laos, chargé de mission de développement sur un village de 2000 lépreux parrainé par le Quai d’Orsay :

Directeur du projet, élaboration et gestion du budget d’équipement du village et réalisation. Conception et mise en place des filières de développement socio-économiques, mise en œuvre des actions commerciales et marketing, relations avec les pouvoirs  publics, l’Ambassade, la presse et les autres ONG, et développements agricoles des besoins décelés à Paris. 

- A Paris, responsable du secteur des cosmétiques :

Recherche de besoins phytosanitaires et mise en place de plans de culture dans les pays en voie de développement. (Amazonie, Laos, Vietnam, Cambodge, Thaïlande, Madagascar).

· Directeur commercial de l’agence tertiaire et services publics, développement :

TELESYSTEMES, GROUPE FRANCE TELECOM - (1993 – 1996) CA 90 MF

   9 commerciaux (94/96)

Conseil, projets d’ingénierie, intégration et assistance technique.

Directeur commercial et marketing, CA 60 MF,  10 commerciaux et marketeurs (93/94)

Progiciels de communication d’entreprises X400, EDI, GED. 

· Directeur commercial des marchés Banques-Assurances, Mutuelles, Caisses de Retraite - (1991 – 1993)

DIGITAL EQUIPMENT CORPORATION FRANCE - (1986 – 1993)

2ème constructeur informatique mondial, 

Directeur grands projets du secteur finances (1990 - 1991) :
CA 100 MF, 8 commerciaux. Création à la demande de la Direction Générale de l’agence.
Responsable du support aux équipes commerciales pour la réponse aux appels d’offres et la négociation des grands projets.

Directeur du Service Après Vente du département Finances (1990 - 1991) : (CA 60 MF)

  hotline, intervention sur sites, salles de marché, solutions banques-assurances  

  management de 25 ingénieurs hard et soft, support

Directeur du Grand Compte AGF (1988 - 1991) : CA 380 MF sur 3 ans, 80 personnes

Responsable de la négociation, mise en œuvre et déploiement d’un réseau de 1600 Microvax multipostes en agences.

Ingénieur Commercial senior (1986 - 1988) : CA 20 MF/an, 120%

Vente et responsable de la réalisation de la Salle des marchés du CCF, 150 positions.

Responsable des sites centraux : BARCLAYS, UIC SOFAL, NSM, THOMAS COOK, CSAC.

· Ingénieur commercial senior, en Facilities Management, Back-Up 

GROUPE FRANCAIS D’INFORMATIQUE (G.F.I. EDS – SCICON) - (1976 – 1986)
SSII, 2500 personnes

A la demande de la Direction Générale, (1983 - 1986) : CA 10->30MF/an.

Directeur de clientèle "INFOGERANCE", FM (1981 - 1983) : 

  Responsable de la production batch des systèmes d’information, négociation des contrats de migration en temps réel, et réalisation.


CGEC, BCEOM, SCOA, ALSTHOM, THOMSON DSI.

Directeur de projets (1978 - 1981), 30 personnes

Responsable de la maintenance des applications du système vente/livraison du réseau de stations BP, facturation, comptabilité … (15.000 postes de travail en temps réel).

Chef de projets (1976 - 1978)  

· SAVOUR CLUB (VPC) - (1976 – 1986)
Création, réalisation et mise en œuvre de l’ensemble du système d’information, depuis le traitement du marketing direct, la prise de commande, la livraison, la facturation, la gestions des stocks, la comptabilité. Passage du traitement à cartes perforées au télétraitement.

FORMATION

- 1969 
BAC D Sciences

- 1969-1973
4ème année de Médecine


Licence de Psychoprat 

- 1974-1976
CNAM informatique générale

- Stages
Comptabilité, gestion, vente, marketing, management

- 2000
Formation Architecte de Système d’Information Internet

LANGUES : Anglais, Espagnol (parlé), Lao notions

Activités :

Sports : natation, tennis, équitation

Associatif : APF, SdF, Handicapés, formation bénévole des illettrés, Orphelins d’Auteuil, Malte

